
 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

参加対象者 
東海３県で輸出を検討する 

農林水産事業者 

（食品事業者を含む） 

東海ＧＦＰ事務局（受託者：株式会社ＯＫＢ総研） 

担当：水野 松永 中島 TEL：0584-74-2620 FAX：0584-74-2688 E-mail  tokaigfp@okb-kri.jp 

お申込み 
お問い合わせ 

お申込み方法 

右の二次元コードを読み取り、申込フォームから必要事項を記入して 

お申込ください。 

二次元コードが読み込めない方は下記URL または 検索「東海GFP」 

URL: https://www.maff.go.jp/tokai/keiei/renkei/export/tokaigfp.html#seminar 

輸出先を知る ＆ 
輸出体制準備入門 
セミナー 
１４：００～１５：３０ 

申込期限：9 月 8 日（金） 

第３回  
オンライン 
ZOOM 

９月15 日（金） 

第４回 

輸出商談 
スキルアップ＆準備セミナー 
 
【講演会】 

１４：００～１４：４５ 

【個別模擬商談】 

１０：００～１１：３０ 

１５：３０～１７：００ 

※商談時間は個別案内 

【第１部】 輸出先を知る 

■代表的な輸出先国のマーケットや当該国の諸

規制などを、具体的な事例に絞り、分かりやすく

紹介します。 

■輸出関連情報の検索先や調べ方を紹介。情報

収集の第一歩を後押しします。 

【講師】一般社団法人貿易アドバイザー協会 

AIBA 認定貿易アドバイザー 永田 功 氏 

   

初めての輸出 個別商談会 

第５回  
オンライン 
ZOOM 初めての輸出 個別商談会 

■初めて輸出に挑戦する事業者を主な対象に、国内輸出商社による 

商談機会を設定。参加者は第４回模擬商談参加者から選定します。 

 

令和６年１月下旬（予定） 

 

【第２部】 輸出体制を準備する 

■「世界の食卓につくだ煮を」という目標のもと、輸

出に取り組まれている事業者による講演。 

■HACCP などの認証取得の流れや社内取組な

ど経験談を交えて、輸出体制を整えていく上で

押さえておきたいポイントを解説。初めて輸出を

検討される方、経営者様は必見です。 

【講師】 株式会社 平松食品  （愛知県） 

代表取締役 平松 賢介 氏 

   

【講演会】  

商談前の準備ポイントや 

効果的な商談テクニックを学ぶ 

■バイヤーが見ているポイント、輸出商談における

準備ポイントや効果的な商談テクニックなどを解

説。明日から使える実践的なスキルを習得しま

す。 

 

【講師】ジェトロ輸出プロモーター事業 

（農林水産・食品分野） 

専門家 山本 雄彦 氏 

申込期限：12 月５日（火） 

※「講演会のみ」参加可能 

 

 

 

 

【個別オンライン模擬商談】 事前申込 

国内輸出商社との模擬商談 

商談力をレベルアップ！ 

■本番のために経験を積みたい方、注目！展示

会・商談会支援で経験豊富な商社が模擬商

談先として商談シート作成助言からサポート。 

商社目線の意見を参考に課題解決を考えるキ

ッカケになります。 

【講師】ＬＴＧソリューション株式会社 

      ・代表取締役 八ツ橋 公彦 氏 

      ・海外現地担当者（香港） 

申込期限：10 月 31 日（火） 

※参加希望者へ個別連絡致します。多数の場合

は選定となります。ご希望に添えない場合がある

ことをご了承ください。 

※商社によるサポートは当セミナー限りです。 

東海農政局委託事業［GFP コミュニティ構築支援加速化事業（東海地域）］ 
URL:https://www.maff.go.jp/tokai/keiei/renkei/export/tokaigfp.html 

12月12日（火） 

 

 
オンライン 
ZOOM 

 参加無料 


