
ビジネスセミナーのご案内

　「トヨタ生産方式」を応用開発したトレーニングにより「営業部門の生産性向上」を実現する独自のメソッド、
TQSM®（Total Quality Sales Management）は、15年以上に渡り「売上前年比平均125%」の実績を積み重ねてきまし
た。現在も、多くの企業が本メソッドを採用し、売上増加を達成しています。
　本セミナーでは、TQSM®の概要と、その導入によって恒常的な売上増加を実現させている企業の事例を紹介し
ます。

　木造伝統建築の棟梁の元で「大工職」として従事
した後に、「営業職」へ転身し、大手高額ハウスメー
カーの営業職・所長職・部長職として全国トップ実
績を残す。後に「トヨタ自動車株式会社」より支援
を受け起業し「各業種の大手クライアント企業にお
ける営業組織＆人材」に対して「戦略的生産性向上」
を担い活躍中。

１. 「Total Quality Management（トータル・クオリティ・マネ
ジメント）」について

２. 「Industrial Engineering（工学的な生産活動と管理の仕組み）
について

３. 「営業責任者」として「営業組織の生産性を着実に向上させる
方法」について

４. 「国内各大手企業及び中小企業」における「取組内容・事例紹
介」について

セミナーの
ねらい

■講師プロフィール

■カリキュラム

日 時

会 場

受講料

定 員 30

対 象

株式会社 ＯＫＢ総研　共立ビジネスクラブ事務局
0120-39-5505TEL. FAX.0584-74-2688お問い合わせ

13:30 16:30～11 27月 日 ( )水
2019年

会員
一般

5,000
12,000 （消費税別）

円
円

名

講 師　　エクスプローラーコンサルティング株式会社  代表取締役　高原 祐介 氏

※定員になり次第締め切らせていただきます。
※お申込状況によっては、開催を見送ることがあり
　ます。

受 講 申 込 書

ご参加者名セミナー開催日 ご参加者名 ご参加者名

電 　 話

ご 住 所

貴 社 名

お取引店 店

必 要事 項をご記入のうえ、ＦＡＸにてお送りください。

〒   　　　－

□ 会員No　　　　　　　　　　    　　　　　　　□ 一般 □ パスポート会員

※受講券は開催日１週間前までにご送付させていただきます。

私（申込責任者）は下記「個人情報の取扱に関する重要事項」を
私と各参加者が確認し、承諾したうえで申し込みます。

■申込責任者名

（　　　年） （　　　年） （　　　年）
11/27

〈受講料のお支払い方法〉
【共立ビジネスクラブ会員様】 会費のお支払い指定口座から自動振替いたします。

※お振込みをご希望の会員様は、右欄に　  チェックしてください。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。
【一般のお客様】お振込みでのお支払いになります。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。

※1  参加者属性に合わせたセミナーの内容とするために利用いたします。可能な範囲でご記入ください。
キャンセルの場合は、開催の前営業日ま
でにご連絡ください。ご連絡のない場合、
また当日キャンセルの場合は、受講料を
頂 戴いたしますのでご了承ください。

役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数）

お 振 込 み
に変 更する

受講料 キャンセルについて

ＯＫＢ総研セミナールーム
（大垣市郭町2-25　Kixビル5階）

（消費税別）

※開催日時点の消費税率が適用されます。

経 営 者
 幹　部 管 理 者

中　堅
実務担当者

若手社員
新入社員

売上を劇的に増加させる！トヨタ生産方式を活用した営業マネジメント手法
～営業の単純化・標準化・スピード化・専門化～

1.（名称）株式会 社ＯＫＢ総 研（連絡先）TEL ／ 0584-74-2611　2. ご記入いただきました個人 情報は、株式会 社ＯＫＢ総 研の「個人 情報 保 護方針」
および「個人情報の取り扱いについて」に従い適切に取り扱います。　3.（個人情報の利用目的）セミナーに関する申し込みの受付とその業務の運営管理のために利
用いたします。　4. お客様が本申し込みに必要な記載事項の記載を希望しない場合、および本重要事項の内容の全部、または一部を承諾していただけない場合、
本申し込みをお断りすることがあります。

■個人情報の取り扱いに関する重要事項

NEW


