
ビジネスセミナーのご案内

　新人時代は終わり、社内でも中堅になりつつある営業職の悩む課題には多くの共通点があります。商品知識は充分
なレベルに達しているのに、なぜか売上が伸びない、営業にマンネリ感があり、営業の魅力が分からなくなってきてい
る、お客様に求められる本当の提案営業が知りたい、など個人差が出てくるのが入社3年目から5年目です。本研修で
は、更なるステップアップを望む営業職に対して営業の魅力や目的を再確認していただき本気の営業職を目指します。

　関西大学卒業後、商社、メーカーにて営業職に従事。
約 20 年の営業と事業企画を経験。高機能歯磨き剤「ア
パガード」の営業マン時代には社内営業ＴＯＰ３の
成績を挙げ、お取引先からは「アパ教の教祖」「営業
の神様」と呼ばれる存在に。信頼を得るための「ファ
ンづくり」を意識し、「商品をファンが広めてくれる」
という仕掛けを実践。
　現在『株式会社経営志援』及び『社会保険労務士
法人 THINK ACT』の代表取締役。東海地区を中心に
年間 150 回の研修・セミナーを担当している。

セミナーの
ね ら い

１．「知ってるつもり」が招く営業の落とし穴
２．自社の商品をもう一度分析してみよう
３．お客様は何を求めているのかを知る質問力
４．売れる営業職のコンピテンシーを真似る
５．スピード感が他の営業マンとダントツの差になる
６．日ごろの種まきが突然の業績アップになる
７．話しすぎは禁物！共感、受容、傾聴のスキルを身につける
８．準備は万全に！常に新鮮な情報提供のお土産を持っている

■講師プロフィール

■カリキュラム

日 時

会 場

受講料

定 員

OKB Harmony Plaza 名駅

30

対 象

株式会社 ＯＫＢ総研　共立ビジネスクラブ事務局
0120-39-5505TEL. FAX.0584-74-2688お問い合わせ

13:30 16:30～11 6月 日 ( )水
2019年

会員
一般

5,000
12,000 （消費税別）

円
円

（名古屋市中村区名駅4-6-17  名古屋ビルディング10階）

名

講 師　　株式会社経営志援  代表取締役  社会保険労務士　志賀 弘幸 氏

※定員になり次第締め切らせていただきます。
※お申込状況によっては、開催を見送ることがあり
　ます。

受 講 申 込 書

ご参加者名セミナー開催日 ご参加者名 ご参加者名

電 　 話

ご 住 所

貴 社 名

お取引店 店

必 要事 項をご記入のうえ、ＦＡＸにてお送りください。

〒   　　　－

□ 会員No　　　　　　　　　　    　　　　　　　□ 一般 □ パスポート会員

※受講券は開催日１週間前までにご送付させていただきます。

私（申込責任者）は下記「個人情報の取扱に関する重要事項」を
私と各参加者が確認し、承諾したうえで申し込みます。

■申込責任者名

（　　　年） （　　　年） （　　　年）
11/6

〈受講料のお支払い方法〉
【共立ビジネスクラブ会員様】 会費のお支払い指定口座から自動振替いたします。

※お振込みをご希望の会員様は、右欄に　  チェックしてください。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。
【一般のお客様】お振込みでのお支払いになります。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。

※1  参加者属性に合わせたセミナーの内容とするために利用いたします。可能な範囲でご記入ください。
キャンセルの場合は、開催の前営業日ま
でにご連絡ください。ご連絡のない場合、
また当日キャンセルの場合は、受講料を
頂 戴いたしますのでご了承ください。

役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数）

お 振 込 み
に変 更する

受講料 キャンセルについて

（消費税別）

※開催日時点の消費税率が適用されます。

経 営 者
 幹　部 管 理 者

中　堅
実務担当者

若手社員
新入社員

相手・自分・商品を知る！ 売れる営業職が実践している“仕掛け術”習得セミナー
～本気で売るために知っておくべき営業スキル～

1.（名称）株式会 社ＯＫＢ総 研（連 絡先）TEL ／ 0584-74-2611　2. ご記入いただきました個人 情報は、株式会 社ＯＫＢ総 研の「個人 情報 保 護方針」
および「個人情報の取り扱いについて」に従い適切に取り扱います。　3.（個人情報の利用目的）セミナーに関する申し込みの受付とその業務の運営管理のために利
用いたします。　4. お客様が本申し込みに必要な記載事項の記載を希望しない場合、および本重要事項の内容の全部、または一部を承諾していただけない場合、
本申し込みをお断りすることがあります。

■個人情報の取り扱いに関する重要事項

ビジネスセミナーのご案内

　昨今、とくに中小企業において、「人手不足倒産」が数多く見受けられ、今後もますます加速していくことでしょう。企業も採
用活動に多額のコストをかけ、ようやく苦労して採用した人材であっても数年で転職してしまうことも多々、見受けられます。
　一方で、安定的に採用が出来、また人材が定着し、戦力化できている企業も存在します。本セミナーでは、「ここでずっと働き
たい」と思える“働きがいある会社づくり”に向けての取り組み事例などを紹介しながら、明日への経営のヒントを掴んでいただ
きます。

　大手コンサルティング会社、事業会社での役員を
経て、新経営サービスに入社。これまで「離職率が
高い、人が採れない」といった数多くの中小企業の「働
きがいある会社づくり」支援を通じて、採用力・定
着力・業績向上という具体的な成果を創出している。

「経営」と「現場」を経験してきたからこそ出来るコ
ンサルティングには、顧客企業からの信頼も厚い。
※㈱新経営サービスは、「働きがいのある会社ランキ
ング」のベストカンパニーの 1 社に選ばれました。

セミナーの
ねらい

１. さらに増加していく、中小企業の「人手不足倒産」
２. 中小企業の「働きがい」は大企業とは異なる
３. 成果を出すチームに共通する「働きがいの要素」とは
　　・成果を出すチームの共通点
　　　～秘訣は「○○感」を高められたこと～
４. すぐに実践！「働きがい」のつくり方
　　・やる気の高まる給与制度はやはりこれ！
　　・働きがいにつなげる個人面談のあり方
５. 中小企業でも、採用力はまだまだ伸びる

■講師プロフィール

■カリキュラム

日 時

会 場

受講料

定 員 30

対 象

株式会社 ＯＫＢ総研　共立ビジネスクラブ事務局
0120-39-5505TEL. FAX.0584-74-2688お問い合わせ

13:30 16:30～11 12月 日 ( )火
2019年

会員
一般

5,000
12,000 （消費税別）

円
円

名

講 師　　株式会社新経営サービス  マネージャー　中谷 健太 氏

※定員になり次第締め切らせていただきます。
※お申込状況によっては、開催を見送ることがあり
　ます。

受 講 申 込 書

ご参加者名セミナー開催日 ご参加者名 ご参加者名

電 　 話

ご 住 所

貴 社 名

お取引店 店

必 要事 項をご記入のうえ、ＦＡＸにてお送りください。

〒   　　　－

□ 会員No　　　　　　　　　　    　　　　　　　□ 一般 □ パスポート会員

※受講券は開催日１週間前までにご送付させていただきます。

私（申込責任者）は下記「個人情報の取扱に関する重要事項」を
私と各参加者が確認し、承諾したうえで申し込みます。

■申込責任者名

（　　　年） （　　　年） （　　　年）
11/12

〈受講料のお支払い方法〉
【共立ビジネスクラブ会員様】 会費のお支払い指定口座から自動振替いたします。

※お振込みをご希望の会員様は、右欄に　  チェックしてください。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。
【一般のお客様】お振込みでのお支払いになります。後日、振込用紙（振込手数料お客様負担）を送付します。

※1  参加者属性に合わせたセミナーの内容とするために利用いたします。可能な範囲でご記入ください。
キャンセルの場合は、開催の前営業日ま
でにご連絡ください。ご連絡のない場合、
また当日キャンセルの場合は、受講料を
頂 戴いたしますのでご了承ください。

役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数） 役職※1（在職年数）

お 振 込 み
に変 更する

受講料 キャンセルについて

ＯＫＢ総研セミナールーム
（大垣市郭町2-25　Kixビル5階）

（消費税別）

※開催日時点の消費税率が適用されます。

経 営 者
 幹　部 管 理 者

中　堅
実務担当者

若手社員
新入社員

中小企業のための「辞めたくなくなる会社づくり」セミナー
～「働きがい」を高め、採用力・定着力・業績のアップ～

NEW

1.（名称）株式会 社ＯＫＢ総 研（連絡先）TEL ／ 0584-74-2611　2. ご記入いただきました個人 情報は、株式会 社ＯＫＢ総 研の「個人 情報 保 護方針」
および「個人情報の取り扱いについて」に従い適切に取り扱います。　3.（個人情報の利用目的）セミナーに関する申し込みの受付とその業務の運営管理のために利
用いたします。　4. お客様が本申し込みに必要な記載事項の記載を希望しない場合、および本重要事項の内容の全部、または一部を承諾していただけない場合、
本申し込みをお断りすることがあります。

■個人情報の取り扱いに関する重要事項


